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ne zavedamo, kaksen
privilegij je zivetiv [rstu«

Eva Skabar

DOLINAZa to, da se bo svetov-
ni proizvajalec varovalne opre-
me SureWerx $iril po Evropi,
na Bliznji vzhod in v Afriko, bo
poskrbel Erik Pertot. Trzaski
Slovenec, ki je doma iz Ri-
cmanj, je bil pred kratkim ime-
novan za podpredsednika in
generalnega direktorja kanad-
sko-ameriSkega podjetja, ki
nacrtuje razsiritev in nove po-
sle na omenjenih obmo¢jih.
Pertot se je pridruzil ameriSke-
mu podjetju po vecletnih izku-
$njah na vodilnih polozajih, ki
so ga tako kot njegova Studijska
leta pogosto vodili v tujino.

Pred prevzemom vodilne
vloge v podjetju SureWerx je
Erik Pertot opravljal vodilne
funkcije v mednarodnem oko-
lju na podro¢ju inZenirstva,
proizvodnje, trZenja, prodaje
in splo$nega vodenja. Je stro-
kovnjak na podro¢ju varoval-
ne opreme. [zobrazeval se je na
Univerzi Staffordshire, kjer je
pridobil naziv MBA iz poslov-
nega upravljanja, v Cambrid-
geu pa je opravil raziskovalni
magistrski Studij MPhil obli-
kovanja elektronike in meha-
nike za okolja z nevarnostjo ek-
splozije (ATEX). Pred tem je
diplomiral iz elektronskega in-
Zenirstva na Univerzi v Trstu.
Visjo $olo je koncal na drzav-
nem izobrazevalnem zavodu
Jozef Stefan v Trstu.

Ceprav je doslej delal in $tu-
diral v $estih drzavah ter tudi
v novi sluzbi veliko ¢asa pre-
Zivlja po svetu, njegov dom os-
taja Trst, kjer ima druzino in
olj¢nik.

Kdaj ste prevzelivodstveno vlo-
go v podjetju, ki zaseda vodil-
no mesto na svetovnem trgu?
Podjetju SureWerx sem se
pridruzil junija letos, vendar
mi podrodje zas¢itne opreme
nikakor ni tuje. S to panogo in
predvsem z razvojem, proda-
jo ter strateSkim razvojem to-
vrstnih produktov se ukvar-
jam Ze skoraj petnajst let. Tu-
di v prej$njih podjetjih, kjer
sem bil zaposlen, sem deloval
na zelo podobnih podrocjih in
se ukvarjal z izdelki, ki so da-
nes del mojega portfelja pri
SureWerxu.

Kaj proizvajate v njem?

Ukvarjamo se s proizvodnjo in
prodajo sirokega portfelja za-
§¢itne opreme in resitev za
varnost pri delu. Na$ program
sega od zasc¢itne obutve, ¢elad
za varjenje, zascite glave, ob-
raza in oci ter dihalnih mask
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Erik Pertot Doma je iz Ricmanj, vecino ¢asa pa preZivi po svetu.
V razli¢ne kraje ga vodi delo v kanadsko-ameriskem podjetju SureWerx,
pri katerem je prevzel vlogo podpredsednika in generalnega direktorja

Pogosto se ljugje

Erik Pertot Delal je in Studiral v Sestih drzavah, njegov dom pa ostaja Trst, kjer ima druZzino in oljénik OSEBNIARHIV

do glusnikov, odsevnih in
za$¢itnih oblacil za delo z ele-
ktri¢nim oblokom in zas¢itnih
sistemov za delo na vi$ini. Po-
leg osebne varovalne opreme
ponujamo tudi razli¢na orod-
ja, opremo za delovna mesta
ter resitve za varnost na grad-
bis¢ih in v infrastrukturi.

Nase izdelke uporabljajo
predvsem podjetja in delavcei v
gradbenistvu, industriji, ener-
getiki, varjenju, logistiki, av-
tomobilski industriji ter drugih
okoljih, kjer je varnost pri delu
klju¢nega pomena. SureWerx
poleg produktnega portfelja po-
nuja tudi tehnicne storitve, kot
so presoje osebne varovalne
opreme, usposabljanja, inze-
nirske storitve in razvoj prila-
gojenih resitev.

Kje ste prisotniv Evropi? Ali pro-
izvajate tudi v Italiji in sosedniji
Sloveniji?

V Evropi smo prisotni na
vseh trgih, svoje pisarne in
skladi$c¢a pa imamo na Por-
tugalskem, v Italiji, Sloveni-
ji, Angliji, na Nizozemskem
in v Nemdiji.

Proizvodnja pa?
Proizvodnja je v Sloveniji, Ita-
liji in na Portugalskem.

Podjetje boste Sirili proti vzho-
du. Kako to poteka?

Podjetje moram v dolocenem
¢asovnem okviru Siriti po
Evropi in sosednjih celinah.
Ena od mojih klju¢nih nalog
je tudi iskanje in prevzem
podjetij zunaj Amerike, pri ce-

mer sem se osredotocil pred-
vsem na Evropo. Trenutno se
Ze pogajamo o razli¢nih moz-
nostih.

Podjetje lahko raste na dva
nacina. Prvi je organska rast
- povecanje prodaje, $iritev
prodajne ekipe in vecja priso-
tnost na posameznih trgih, kar
tudi aktivno po¢nemo. Dru-
gi, bistveno hitrejsi nac¢in, pa
jerasts prevzemi. Ce prevza-
mes$ vedja in manjsa podjetja
na strateskih trgih ter na pod-
ro¢jih, ki dopolnjujejo nas ka-
talog, lahko v relativno krat-
kem ¢asu pridobis nove izdel-
ke, kupce, distribucijske ka-
nale in lokalno prisotnost.

Prav s tem se trenutno
ukvarjam tudi sam - iS¢em za-
nimiva podjetja, ocenjujem

njihove potenciale in z nekate-
rimi se Ze pogajamo o mozno-
stih prevzema.

Slovenijaje med temi strateski-
mi drzavami?
Da, Slovenija je.

Kako to?

Slovenija je majhen trg, ven-
dar je prav ta majhnost v ne-
katerih segmentih tudi njena
prednost. Imamo precejSen
bazen manjsih, specializira-
nih podjetij, ki so se skozi le-
ta prilagodila zelo specifi¢nim
potrebam domacega trga in
drzavnih sistemov. Njihova
oprema se uporablja tako v
vojski in policiji kot tudi na
podrodju za$¢ite in reSevanja,
pridelu na visini ter v gozdar-
stvu. Gre za podjetja, ki po-
gosto niso velika po obsegu,
so pa zelo kompetentna na
svojem podrod¢ju, imajo spe-
cifi¢cno znanje, reference in
vzpostavljene poslovne pove-
zave. Prav zato so lahko zani-
miva tudi z vidika Sirse konso-
lidacije trga, saj so lahko s svo-
jim znanjem in specializacijo
pomembna dopolnitev vecje-
mu mednarodnemu sistemu.

Kaj paltalija?
V Italiji je trenutni polozaj pre-
cej povezan s spremembami
zakonodaje, ki so v zadnjih le-
tih pomembno vplivale na trg
zas¢itne opreme. Spremembe
predpisov in drzavne spodbu-
de za gradbena dela so pove-
¢ale potrebe po zas¢iti delav-
cev, predvsem pri delu na
strehah, names$canju son¢nih
elektrarn in obnovi fasad.
Italija ima Se vedno zelo
mocan polozaj na podroc¢ju
za$¢itne obutve, kar je pove-
zano tudi z njeno dolgoletno
tradicijo ¢evljarske industri-
je. Danasnja specializacija pri
za$citnih ¢evljih je tako veci-
noma nadaljevanje te indu-
strijske tradicije.

Na azijskih in oceanskih trgih
Se niste prisotni?

Na teh trgih Ze prodajamo,
vendar tam $e nimamo lastnih
pisarn. Moja naloga bo pripra-
viti strategijo in nacrt za razvoj
podjetja v tem delu sveta, kjer
sem zivel, veliko sluzbeno po-
toval ter pridobil bogate izku-
$nje in vzpostavil Stevilne po-
slovne povezave na razli¢nih
trgih.

Zaradi svoje sluzbe veliko po-
tujete. Kam najpogosteje?
Potujem od dva do tri tedne na
mesec, kam, pa je odvisno od
tega, kje je potreba. Sam se od-
lo¢im, kam bom $el na pot.
Tudi v prejs$nji sluzbi je bilo
podobno - potoval sem prak-
ti¢no povsod, od Avstralije do
Amerike.

Svoj dom paimate v Trstu. Va-
Se delo poteka tudina daljavo?
Da, ker delo zahteva veliko na-
¢rtovanja in pripravo strate-
gij. Ta del lahko opravim tudi
na daljavo. Stike s proizvodnjo,
dobavo in strankami pa je naj-
bolje imeti v Zivo, da se pogo-
voris na §tiri o¢i vsaj nekajkrat
na leto.

Ste tudi pred tem veliko poto-
vali?

Zivel, $tudiral in delal sem v
$estih drzavah: v Zdruzenih
drzavah, Angliji, na Ceskem,
v Avstraliji, Sloveniji in Itali-
ji. Sluzbena potovanja pa so
me v teh letih vodila tako re-
ko¢ po vsem svetu - od Av-

stralije do Amerike.

Kaj vas zdaj zadrzuje v Trstu?
Da sem doma. Zivel sem Ze v
precej lepsih in bolj eksotic-
nih krajih, vendar mi je danes
najpomembneje, da sem bli-
zu druzine - to je moja priori-
teta. Poleg tega se mi zdi, da
se ljudje v nasih krajih pogos-
to niti ne zavedamo, kaksen
privilegij imamo. Na eni stra-
ni morje, na drugi smucisca,
vse naokrog pa narava in zele-
nje. V relativno majhnem pro-
storu lahko po¢ne$ ogromno
razli¢nih stvari, in to Se vedno
za precej dostopno ceno.
Vsepovsod, kjer sem Zivel ali
delal, je bilo nekaj, kar me je
navdusilo. Nekje je bila nara-
va, drugje priloZnosti, spet
nekje okolje ali nacin Zivljenja.
Toda redkokje najdes$ taksno
ravnovesje med vsemi temi
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Slovenijaje
majhen trg,
vendar je lahko
prav ta majhnost
njena prednost

stvarmi, kot ga imamo tukaj.
In verjetno je prav to tisto, za-
radi ¢esar se vedno rad vracam
domov.

Delovne priloZznosti pa so
veckrat drugje.
Tako je. Gres pa¢ »s trebuhom
za kruhom«. Pri tak$§nem na-
¢inu Zivljenja seveda marsikaj
zrtvujes. Ko potujes toliko kot
jaz, delovnik ni ve¢ osemurni
- vcasih delas prakti¢no ves
dan, tudi po 24 ur. Dale¢ si od
doma in druzine, kar ni ved-
no preprosto, vendar mislim,
da se tak$na izkusnja dolgo-
rocno zelo obrestuje.
Predvsem zaradi izkuSenj.
Vsako potovanje ti kaj da -
spoznas$ nov trg, ljudi, kulturo
in drugacden na¢in razmisljanja.
Sc¢asoma zac¢nes$ nekatere stva-
ri razumeti hitreje in se tudi laz-
je znajdes v velikih mednaro-
dnih podjetjih. Navsezadnje pa
je potovanje tudi nacin izobra-
Zevanja. Ko opazujes$ svet in ga
primerjas z okoljem, iz katere-
ga prihajas, za¢nes bolje razu-
meti oboje. Kot bi lahko rekli:
»Svet je najboljsa Sola, e si
pripravljen opazovati. «

Vam tako Zivljenje dovoljuje, da
se tudi ukvarjate s svojimi ko-
njicki?
V Trstu imam svoj olj¢nik, za
njegovo vzdrzevanje pa potre-
bujem nekaj pomoéi. Kljub te-
mu se Se vedno rad s prijatelji
odpravim vanj, predvsem ko
pride ¢as obiranja. To je neka-
ksna protiutez mojemu precej
dinami¢nemu nacinu Zivljenja.
Med epidemijo sem zacel
igrati tudi golf, ki mi danes ze-
lo koristi predvsem na poslov-
nih potovanjih. Poleg tega, da
je to Sport, je tudi zelo dober
nacin za druZenje in vzposta-
vljanje poslovnih odnosov. Ve-
liko lazZje je ¢loveka spoznati
na igri$c¢u kot pa v klasi¢nem
poslovnem okolju.



